
快速加微信群6⼤渠道+12种⽅法

一、微信加群的6大渠道

1、竞争对手

混进竞争对手的社群、社区等地方挖人，是现在常见的有效增加优质用户的方式。

具体的操作方法有：

1、；竞品的公众号、网站、微博等地方去寻求是否有进群的二维码；

2、用“加群”这样的关键词去搜索竞争对手的历史文章；

3、参加竞争对手推出的活动、课程等方式。

这样就可以找到很多竞争对手的微信群，同时可以去“窥视”竞争对手是如何做活动

的，课程是如何设置的，如何招生的各种信息。

2、行业社区

物以类聚人以群分，再小的领域也必然有社群。我们可以通过网络上找到知乎、QQ、

微博、贴吧、豆瓣、辣妈帮等各式各样的行业垂直内容社区，混迹到行业微信群、QQ

群，挖掘目标用户，加到他们的微信。

3、微信换群

跟你有同样目标客户或者满足同一类型的需求但是不同的行业，这类型的商家，我们称

之为互补商家，他们通常也会建立自己的客户群，跟他们置换微信群，再去一一添加群

友为好友，就可以获得大量客户。

这里指的互补商家不是竞争对手。

4、参加线上线下课程、活动

各种类型的课程、培训、沙龙活动等都聚集了大量的具备某个共性的消费群体，如果是

与你的业务相关的消费人群聚集，完全可以利用起来，引流到自己的鱼塘里。

5、组织单位
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比如：羽毛球协会、企业家联盟、摄影家协会、太极拳协会、自行车俱乐部等组织，学

校、医院、政府等单位，我们完全可以通过这些地方对接到目标客户人群；

例如，通过太极拳协会对接大量保洁业务，太极拳协会人群构成：领导干部、生意人、

家庭条件好的大爷大妈，这些人都是保洁公司的精准客户，有闲钱、保洁一般也不会自

己做、找保洁公司做。

6、举行活动

引导种子用户/亲朋好友/老客户转介绍

物以类聚，人以群分，你的种子用户/亲朋好友/老客户身边就可能聚集着有着相同生活

条件，生活属性的人，我们可以利用他们发动活动推广营销，让他们进行转介绍，这样

他们每个人就是你的小鱼塘。活动推广的活动选择类型可以是：

1.    产品体验，这种主要适合于APP/公众号会员资格、线下店、赠品实物等；

2.    进入圈子，这种主要靠大V站台、或擅长社群运营的团队；

3.    领取资料，这需要真干货（一定是目标客户想获得但是难以获得的资料才能打动对

方）；

4.    领取课程，难点在于目前知识泛滥、要真正洞察中用户的痛点；

5.    加入训练营，比起单节线上课程用户感知下降、更加有诱惑力，而且可以组成大V

矩阵互推。

二、微信加群的10种实操方法

1、知识付费平台

这个⽅法主要以付费⼊群居多，有点就是⼈群精准、⼴告少、互动多。其操作⽅法就是在各⼤

知识付费平台搜索相关课程，当然也有免费的然后加⼊，⼀般都会有客服安排你进群。

ps：这⾥也有⼀个技巧，如果你搜索到的课程是付费的，可以返回微信搜索举办⽅的微信公

众号，然后添加客服，⼀般都会有免费的体验课程群可以加⼊。

平台：千聊、荔枝微课、唯库、得到、喜马拉雅、网易公开课等平台。
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2、知识星球搜索行业关键词
⽹⻚端：www.zsxq.com/   APP：知识星球

知识星球的搜索⽅式与微信有点相似，⽽且有很多免费开放的星球，输⼊与微信搜索相关的关

键词就可以了。

3、活动平台搜索

平台：互动吧、活动树、活动行等 
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只需在上面搜索对应关键词即可，但是大部分都是付费，线下开展的，如果你有时间和

闲钱也可以加入。如果单纯想在线上寻找，可以点进一些免费活动添加对方客服，然后

告知你对这个活动也很有兴趣，但是不能到线下，方便的话邀请进群一起学习。

4、搜狗浏览器上搜索

搜索关键词：入群（进群、加群）+行业关键词
这个⽅法也是很好⽤的，值得推荐，搜到的群⽐较精准。

另外给⼤家⼀个⼩建议，如果你搜到的是微信群活码，建议你帮⼆维码保存起来，然后先进⼀

个群，等你所在的群⼈数达到90⼈时你再次扫原来保存的⼆维码，如果还是跳回原来的群，

那请⽤另⼀个⼿机扫码。

5、微信友圈搜索

搜索关键词：进群、入群、加群、扫码进群、拉群

这个⽅法只能在⼿机端进⾏，主要是搜索你微信好友的发圈记录，搜索结果与你的好友数量有

关。
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6、加入行业交流群/活动群

搜索关键词：进群、入群、加群、扫码进群、拉群

这个⽅法是最值得推荐的，操作简单、搜索⽅便、来的更快，⽽且有3个⽅法可以搜索，⼿机

端、电脑端、搜狗⽹⻚。
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7、从百度搜索：入群+关键词

搜索关键词：进群、入群、加群、扫码进群、拉群

8、从微博搜索：入群+行业关键词
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9、从豆瓣搜索：微信群

不足：数量少、更新慢，因豆瓣对广告及引流的管控严格。

10、找到微信群二维码发布平台
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不足：直接在搜索引擎上输入关键词进行搜索，很多，但是数量不太好，大多是广告和

微商。

11.第三方数据平台搜索

平台：新榜、微小宝、爱微帮、西瓜等
在以上这些平台搜索公众号关键词，通过公众号菜单栏或客服进群，⽐如，搜索教师，然后使

⽤微信扫码查看菜单，寻找进群⼊⼝。

12.第三方搜索插件

工具：新媒体管家           地址：http://xmt.cn/index  
这个插件可以搜索微信、百度、头条、微博等平台的内容，很⽅便不⽤去切换。
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